
 

Le bois est la seule matière première renouvelable en Suisse. En tant que 
spécialiste leader du commerce et de la production de bois massif, deligno ag 
profite des connaissances techniques, de l'engagement et du respect de ses 
collaborateurs pour ce matériau : le bois est notre vie, notre passion, notre 
métier.  

 

Collaborateur de vente au service interne, 

80 - 100% (H/F) 
Des collègues dynamiques et serviables du service interne te cherchent pour notre site de 
Sugiez. 
 
Voilà ce qui t'attend : 

 Suivi de la clientèle au service interne (conseil et vente) 
 Enregistrer les commandes 
 Établir des offres et les traiter ultérieurement 
 Calculer le prix de revient des commandes 
 Surveillance des délais de livraison 
 Gestion des stocks 
 Infrastructure moderne 
 Réception des appels téléphoniques 
 Participation à la réunion de vente 

 
C'est ce que nous attendons : 

 Méthode de travail fiable et précise 
 Capacité d'organisation 
 Sens de la gestion d'entreprise 
 Conclusion de ventes avec succès 
 Esprit d'équipe et bonne capacité d'expression 
 Personnalité terre à terre, désireuse d'apprendre et autocritique 

 
C'est ce que tu amènes avec toi : 

 Formation artisanale dans le secteur du bois (par ex. charpentier, menuisier) 
 Une formation commerciale ou une expérience dans la vente est précieuse 
 Bonne connaissance des programmes MS Office 
 Français courant et bonnes connaissances de l’allemand  

 
Tes perspectives : 

 Des tâches responsables, variées et intéressantes 
 Marge de manœuvre et autonomie dans le cadre du domaine de responsabilité 
 Conditions d'embauche attrayantes et modernes 
 Collaboration au sein d'une équipe motivée 
 Une hiérarchie plate et des voies décisionnelles courtes  

 
Ta candidature : 

Sonja Bossard se réjouit de recevoir ton dossier complet par E-mail à 
sonja.bossard@deligno.ch ou par courrier à deligno ag, Human Resources, 
Unterdorfstrasse 5, 3512 Walkringen. Daniel Kaeser répondra volontiers à tes questions 
au numéro 079 327 46 21. 


